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财富世代传承策略的新销售概念材料 
 

传统上，人们是在父母去世后才继承他们的资产的——此时，身故后的遗产通常还需要纳

税。 

 

通过财富世代传承策略，祖父母可以利用终身人寿保险分享他们的财富，并有可能活着看

到他们的子孙从中受益。他们还可以在今天和将来获得较低税率的好处。 

 

现在有两份新的营销传单和相关案例研究来说明这一策略，以帮助顾问向希望与亲人分享

财富的高净值客户介绍这一概念。 

 

1. 转移财富给成年子女 (#1980) + 案例研究 #1 (#1981) 
2. 转移财富给孙子女 (#1988) + 案例研究 #2 (#1989) 

 
 
营销资料 
 

财富世代传承 
转移财富给成年子女 

财富世代传承 
转移财富给孙子女 
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处理财富世代传承个案时的承保考虑因素 
 
以下几点重点说明一些承保注意事项，适用于为财富转移而购买的新保险申请。 
 
我们的标准承保要求适用于所有为财富转移而购买的新保险申请。 
 
不过，财富世代传承概念的目标客户，应该是拥有大量金融资产但不需要支持其生活方式

的高净值客户。因此，我们的核保人在进行核保审查时会考虑以下因素： 
 
 
遗产总值 
 
一般来说，准客户预计在去世后会传给受益人的遗产总值应在$100万元以上（不包括其

主要住所的价值）。在预计遗产价值时，不包括其主要住所的价值。 
 
我们不将主要住所的价值计入遗产价值，因为在许多城市的房地产市场中，夫妻二人居住

在 30 或 40 年前花很少钱购买的房子里，而现在这套房子价值数百万元，这种情况很常

见。他们很可能无法获得这一价值，因为他们最终会通过遗产将其传给家人。 
 
 
现有有效保险 
核保人会查看准保单所有人的有效人寿保险。核保人希望看到准保单所有人在为其他家人

申请保险之前已经完全满足自己的保险需要。准则： 
• 投保子女的祖父母和父母的有效人寿保额，至少应是孙子女有效人寿保险总额的两

倍。 
• 所有可投保的孙子女的保险总金额应该相同，或者每年的保费金额相等。 

保险申请表的封面信 (cover letter) 上需包括准客户现有保险的概要。 
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财务资料 
 
虽然申请表要求提供准被保人的财务资料，但由于购买保险的是祖父母，核保人需要必须

的财务资料来确认祖父母的财富。取决于申请金额多少，可能需要提供税务申报单或评估

通知、银行或投资组合报表，以及所拥有企业的公司财务报表。 
 
 
保费占年收入的百分比 
 
核保人希望客户支付的所有保险合同的年保费总额，不超过客户年收入总额的 20%。 
 
对于拥有高价值资产的老年人来说，这些资产并非生活所必需的，将这些可自由支配的资

金用于财富转移策略是可以接受的。 
 
 
保额与需求成比例 
 
与所有保险一样，身故保险金需要与被保人死亡时受益人的实际金钱损失成比例，并与祖

父母的保额和保费金额成比例。祖父母非常富有本身并不构成为不那么富裕的后代购买巨

额保险的理由。 
 
如果祖父母的保险和保费符合准则，核保人则会认为保额是合理的。 
请注意，恒信保险保留一切权利，要求提供其认为准确评估风险所需的额外可保性证据。 
 
 
您的业务对我们至关重要！ 
 
恒信保险希望让您轻松地与我们开展业务。 
 
如果您有关于财富转移策略申请的核保问题，请联系区域销售经理，以接触高级核保顾问

，了解下一步可能采取的措施。 
 
 
 
®代表加拿大恒信保险公司的商标。 


